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Har ditt foretag dvervagt att delta pd marknaderna
for stodtjanster?

Nej Vet ej




Har ni gjort ndgon form av "flexibilitetskartléggning”
av er verksamhet

Ja Delvis Nej

be =




Svk: Vilken ytterligare information ar viktig fér er/era
medlemmar att fa for att dvervaga att leverera
stodtjanster? (Skriv ditt namn fore svaret)

Filip: brist pé& tid och resurser att g&
fran ax till impa




Vilka ar de framsta hindren for er att delta med er

flexibilitet? (Skriv ditt namn foére din fraga)

Anders O: Tillréckligt hé gt pris pd elen

Anders C for lagt incentive

Matning av flera resurser pa samma
fabrik som deltar i olika marknader
samtidigt, Conny

Tekniska hinder, vi hinner inte stega
vara transformatorer tillrackligt
snabbt. Magnus J

Filip: brist pa tid och resurser att ga
fran ax till impa

Lars: betalning, kvalificering och
kontinuitet i processen

Max: Att tydligt kunna férklara det
ekonomiska mervardet for
beslutsfattare.




Vilken marknad skulle ni foéredra att bjudain er flexibilitet
pa? Du kan vdlja flera alternativ!
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Skriv ditt namn och stdll din fraga!

Hur mycket resurser handlar niupp til betydligt hdgre priser
@n det stora flertalet av buden. Alltsé hur mycket behés for
en stor sdnkning av vara avgifter? Conny

Lars: Hur f8nker man runt ldngden pd
upphandlingsperioden pd frekvenstjtnster?

Miclas: Connys tidigare frdga om priser och kostnader
illustrerar utmaningen med att gé frén pay-as-bid till pay-
as-cleared. En forandring underlattar sannoliktintrade for
nya aktdrer, men kan ocksa driva upp inkdpskostnader.

Tack sa mycket for intressant mate!

Fran NEPPs sida noterar vi att dialogen absolut bér

fortsatta och att mer kunskap krévs inkl dialogen mellan
aktbrerna for forstdelse, inkl varde och ndr incitomenten ar

tillrackliga. Hur ser ni resursdgare/Svk pa detta? Nagon
sdrskild fraiga?




